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L’ATELIER

L’accompagnement des entreprises
par les conselllers de la Team France Export

1. Les Conselllers Nouvelle-Aquitaine, qui sommes-nous ?

2. Nos outils - Nos solutions completes d’accompagnement au developpement export en
France et a I'étranger

3. Notre méthodologie — Le Parcours de I'export
4. Exemple de sequence d’accompagnement
5. Questions/Réponses
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TEAM Les Conseillers Nouvelle-Aquitaine, qui sommes-nous ?
FR

Interlocuteur unique a vos coOteés

Votre interlocuteur unique TEAM France EXPORT NOUVELLE-AQUITAINE repond :

e Dans ladurée

O {T « Avotre projet personnalisé de développement international

Il fédere les acteurs qui peuvent intervenir en appui de votre développement :
- Les experts sectoriels et métiers de la Team France Export

I\ - Les dispositifs financiers d’appui aupres de Bpifrance, les aides regionales...
_QI')_ - Les partenaires publics ou privés (INPI, consultants, juristes...)

Objectif : vous aider a générer des courants d’affaires !
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TEAM Les Conseillers Nouvelle-Aquitaine, qui sommes-nous ?
FR E

o o 20 conseillers spécialisés dans votre secteur
OfﬂlofplO

<L

%@f Art de vivre € Santé (AdvS) 1[@ Industrie & Cleantech (1&C)

* Biotechnologies, cosmétiques, santé * BITP Transports
* Décoration Sport Tourisme * Energie —environnement
* Mode, luxe, culture * Industrie
W Agrotech L& Tech & Services (T&S)
* Filieres Agro-Alimentaires * Distribution et services innovants
« Vins et spiritueux e Technologies du numeérique
* EquipAA
* Industrie

N\

w=5i=R L§ D g %? Nouveélle-

Aquitaine

CONNECTIONS




-l-l—l

EAM Notre Méthodologie
RANCE Le Parcours de I’export

——EXPORT—
— RN .
a_
—————————————————— e | g% _@@-
A , = ~ , . \}
Pourquoi exporter ? Etes-vous prét ? Preparez vous a reussir !
Information Diagnostic Conseils acces marcheés
Audit Formations

___________________________________________________________________________________________________________________________
-

Planifiez, financez GO prospecter ! Projet abouti
Business Plan Export Prospection de marché Accélération marché
Assurance Communiquer Challenge de votre stratégie
Financement
Garantie
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T E A M Nos outils

FRANGCE Nos solutions complétes d’accompagnement

—— EXPORT—
- %
a—|| Pourquoi exporter ? & % Etes-vous prét ?
— Information

- Diagnostic export

- Ateliers d’information - Audit export

- Produits éditoriaux
- Entretiens avec un expert

Guide des affaires
Syntheses réglementaires

®A . , . e
Diagnostic Export e . /\
HEGL Rapport de restitution - A 1 = [ N\ i,
AYS EME| s ; e 7 LA
P DISPOSIT’F’\é ATION DE, Anolyse réalisée en jonvier 2020 ’ = - \/ "‘
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T E A M Nos outils

FRANGCE Nos solutions complétes d’accompagnement

—EXPORT—

O Préparez vous a reussir

- Formations
Conseils acceés marchés
- Priorisation marchés
- Etudes de marché
- Prestations réglementaires et juridiques

kA Atouts pour I'entreprise et modalité

Atouts :

* Faire gagner du temps au client
* Optimiser son investissemen t a I'international

Modalité :

Devi thmmeftdl omplexité du sujet et du nombre de
pays td ritéres a évaluer

bpi

0)

I&2  Planifiez, financez

Elaboration d’un plan d’actions export

Assurance
Financement
Garantie
REGION
Nouvelle-
Aquitaine

Ingénierie Financiére et conseils sur les outils de co-
financement de vos actions en cohérence avec votre
entreprise :

Assurance prospection
Subvention
Plan de relance ....
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T E A M Nos Outils

FRANGCE Nos solutions complétes d’accompagnement

—EXPORT—
O >
%ﬁ GO prospecter ! {%{’F Projet abouti

Prospection de marché 1
- Préparation sur-mesure d’'une action a I'étranger :
- Séguence de prospection sur-mesure
- Le pavillon France

- Rencontres BtoB

- Vendre a un grand compte

- Accueil en France d’acheteurs/donneurs d’ordre étrangers
- Accompagnement marchés publics

Communication

- Relation presse international :
=1 VIE,

- Communication digitale

Accélération marcheé
- V.ILE.
- Programmes d’'immersion et accélération

Challenge de votre stratégie
- Audit export
- Coaching export

- Cocktail de networking
- Audit support de communication
- Kit de communication export

B e année 2019 111
W e e T

N\
. -‘ & REGION
W""R E D %‘9 Nouvelle-
Aquitaine

CONNECTIONS



TEAM nos outils

EEQPJETE Nos solutions completes d’accompagnement

e Solutions e-export

T g e e e e - | ‘@ Un agenda des événements régionaux
' et a I'étranger (PFE)

.........

..........

@ Solutions RH

PLATEFORME
DES
SOLUTIONS

e Solutions Expertise Consell

@ Solutions d’optimisation

https://www.teamfrance-export.fr/ des flux de marchandises

® Solutions export avec négociants

® Solutions financement et aides
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https://www.teamfrance-export.fr/

TEAM

NCE Exemple de séquence d’accompagnement

E PORT— _
Exportateur Confirmé

Budget global : 20 K€ (17.5K€ de prestation Team France)
Co financement : 50% de I'action CRNA + Chéques relance export
CoUt pour I'entreprise: 4,25 K€

Atelier export du dispositif 1,2,3 sur la

Priorisation de marché sur négociation a distance

une nouvelle zone

Interview AUDIT EXPORT Restitution de la Priorisation de marché Rendez vous avec votre conseiller
| sur une nouvelle zone : TEAM FRANCE EXPORT
Restitution AUDIT EXPORT ' i NOUVELLE AQUITAINE
Rencontre de I'entreprise par | !
son conseiller TEAM FRANCE ! ! !
EXPORT NOUVELLE = —— = -0—————l————0-————-r——.'—.————0'———"'-——,————*—7———0 TS >

AQUITAINE ' ' ! ' | :
‘ Janvier  Février Mars

Avril Mai Juin

Demande Eligibilité PRE

Juillet ~ Aout

Septembrq:e

Communication Réseau Sociaux en
amont et aval par les équipes du Pays

Demande Eligibilit¢ CRNA Création d’un Kit Communication

Dépot d’'un dossier au CRNA Séquences de prospection a
distance : phase 1

Salon sur zone sur Pavillon France en
Juin via le dispositif 1,2,3 Export

Séquences de prospection a

distance : phase 2
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QUESTIONS
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Agrotech, Tech et Services
Mélissa BOUTINEAU
CCI Poitiers
06 07 50 12 09

melissa.boutineau@nouvelle-aquitaine.cci.fr
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mailto:Melissa.boutineau@nouvelle-aquitaine.cci.fr
http://www.businessfrance.fr/
http://www.cci.fr/

Cl CCl (19-23-87):

Sophie FEVRIER — Agrotech
sophie.fevrier@nouvelle-aquitaine.cci.fr
Tél. fixe : 0555 1894 39

Mobile : 06 7505 62 22

Cl CCI (86-79): g ClI CCl (19-23-87):
Tél fixe : 0140733598 -
Mélissa BOUTINEAU — Agrotech — T&S Mokl 0833 88 7556 Elodie MORICHON - I1&C - T&S
€l CCl (16-17) : melissa.boutineau@nouvelle-aquitaine.cci.fr 2 elodie.morichon@nouvelle-aquitaine.cci.fr
. -
Mobile : 06 07 50 12 09 - AT U
Laurent BOURNOVILLE - Agrotech — D 4 Mobie T Tél fixe : 0555451573
laurent.bournoville@nouvelle- Frangoise MENETRIER - —-1&C ~ e -
aquitaine.cci.fr francoise.menetrier@nouvelle-aquitaine.cci.fr Phe -
Tél fixe : 05 45 2055 21 Tél fixe : 05 49 2879 28 -7
Mobile : 06 1558 59 53 Mobile : 06 27 00 06 55
- ”
-
T = - P
aca(e17): | T Tm==——a g :
Fabrice COSNEAU-I&C-T&S | TTT==ao clcci(24-47)
fabrice.cosneau@nouvelle-aquitaine.ccifr | T T T=e—al Pierre PRUNIS - I&C -

Tél fixe : 0546 00 73 38
Mobile : 07 86 16 32 08

clcal (33):
Pierre ROZENSKI —
pierre.rozenski@nouvelle-aquitaine.cci.fr

€I CCl (33):
Morgane BELLUS — T&S
morgane.bellus@nouvelle-aquitaine.cci.fr

benoit.prost@businessfrance.fr
Tél. fixe : 01730719 87
Mobile : 06 98 46 14 66

Adeline BOUYSSI - 1&C
adeline.bouyssi@businessfrance.fr
Tél fixe : 01 40 7330 46
Mobile : 06 85 45 78 75

Cl CCI (33 — Spécialiste V&S) :
Béatrice SIMARD — Agrotech
beatrice.simard@nouvelle-aquitaine.cci.fr
Tél. fixe : 0524571421

Mobile : 06 77 63 82 94
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CI BF (19-23-87):

Christine OLIVA—
christine.oliva@businessfrance.fr

Tél fixe : 05 53 3580 58
Mobile : 06 17 01 25 80

pierre.prunis@nouvelle-aquitaine.cci.fr

Cl CCl (24-47):
Nadége PILLIAS — Agrotech — T&S

Tél fixe : 0553 7710 14

nadege.pillias@nouvelle-aquitaine.cci.fr

BPI France, Direction Régionale
Aquitaine :

Sophie LARREGLE - CAI
P:+33(0)6 37 7565 20

Cl CCl (40-64):
Guillaume DALIES -

guillaume.dalies@nouvelle-aquitaine.cci.fr

Tél fixe : 05 59 46 59 55
Mobile : 06 88 28 33 07

-T&S

-
Tél fixe : 05 56 7952 46 Tél fixe : 05 24 57 14 22 -7 Mobile : 06 88 17 08 44 Sophie.larregle@businessfrance.fr
o % -
Mobile : 06 17 01 01 92 Mobile:0688179662 -
-
e
CIBF(33): .
Benoit PROST — Agrotech CIBF(33):

BPI France, Bureaux de Poitiers, de

CI CCl (40-64): !
Catherine FREDEFON- Agrotech
catherine.fredefon@nouvelle-aquitaine.cci.fr
Tél. fixe : 0558 0544 89

Mobile : 06 76 48 84 99

Cl CCl (40-64) :
Béatrice MONSEMPES — 1&C

beatrice.monsempes@nouvelle-
aquitaine.cci.fr

Tél fixe : 0559 8251 36
Mobile : 06 73 70 54 69

Limoges et de La Rochelle :
Charles COLAS — CAl
charles.colas@businessfrance.fr
P:+33(0)6315166 26
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